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御社のWebチームご提案書
デジタルアスリート株式会社
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主な実績

デジタルアスリートのご紹介
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事業内容１：Web広告のコンサル・代行支援

リスティング広
告

運用代行
GSN・GDN
YSA・YDA

LPO対策 Facebook
運用代行

アクセス解析 コンサルティン
グ

アフィリエイト
広告運用

リスティング広告・Facebook広告の運用代
行を行い、小予算から90日間で売上アッ
プ！

Google広告、Yahoo!広告認定プロフェッ
ショル。Yahoo!広告正規代理店にも認定さ
れています。
以下対応のサービス一覧です。

Googleパートナー

Yahoo!正規代理店スター保
有

FBマーケティングパート
ナー

エビスター保有企業

デジタルアスリートのご紹介
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事業内容２：ランディングページ制作支援

リスティング広告で成約率を上げるうえで
最も重要な販売サイトを制作するサービス
です。今までのクライアント様のデータを
元に、売上の上がるサイトへと作り変えま
す。

制作段階から改善を視野に入れ、運用の段
階で改善を重ねて本当の意味での完成を目
指します。

※ランディングページ＝最初に消費者が降り立つページの事。

デジタルアスリートのご紹介
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事業内容3：コンサルティング・セミナー事業

デジタルアスリートでは、定期的に集客ノウハウを公開するコンサルティングやセミナー
講演を行っています。毎回50社～250社ほどから経営者やマーケティング担当者の方にご
参加頂き、広告運用はサイト制作のノウハウを提供しています。専門知識に特化した内容
が多いため、毎回セミナー開催の度に早期満席になります。

またWebマーケティングのインハウス化支援も実施しており、毎月体験会を開催していま
す。過去5年で100社以上を支援している実績のあるセミナーです。

デジタルアスリートのご紹介
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（例）Web人材を正社員で採用した場合の想定コスト

●モデルケース
・勤務地：東京都 ・職種：Web担当 ・年齢：30歳 ・年収：480万円

●給料以外のコスト
・社会保険の会社負担 ・労働保険の会社負担 ・その他

●トータルの会社負担額
4,680,000円＋507,780円＋46,800円＝5,234,580円 ※詳細は割愛

●まとめ
人材を雇う年間コストは、単純に×12ヶ月で求められるものではないです。
各保険料の事業者負担なども考慮する必要があります。
さらに、従業員が使用する備品などの経費も併せると負担額が大きくなります。

また、Web人材は中途採用市場でも経験者を雇うのは困難な状況で、
未経験者を雇ってイチから教育している企業様が多いのも実情です。

現在の採用市場
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・全国求人総数：81.4万人 →前年の75.5万人から81.4万人へと5.8万人増加
・就職希望者数：43.2万人 →民間企業就職希望者数は、前年42.3万人とほぼ同水準

つまり、求人に対して、38.1万人の人材が不足している。
2030年には59万人の人材不足が予測されている。

超・売り手市場

現在の採用市場
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有効求人倍率・・・「求人数」を「求人者数」で割って算出する数値。
数値が高くなればなるほど、採用難の市場と捉えられる。

有効求人倍率はバブル期を上回り1.5倍！
43年ぶりの高水準

現在の採用市場
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例）年収400万円の人材を採用した場合のコスト
※採用後の間接コストを含めるとさらにかさみます。

採用コストだけでも高額

¥1,400,000 

¥600,000 

¥350,000

人材エージェント
紹介Feeの相場
年収の35%

求人媒体
1ヶ月掲載の場合

御社のWebチーム
リソース解消+即戦力

採用コストについて
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採用しても売上が上がるとは限らない

Webマーケティングといっても領域が広く、採用しても特定領域のスキルしかな
い可能性が多い。
『様々なスキルや領域を包括的に担当できる人材』が必要。

Copyright (c) デジタルアスリート株式会社 All Rights Reserved.

Webマーケティングの全般知識の不足
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ラボ型Web集客”御社のWebチーム“と
は？

売れるコンセプト作りからWebマーケティング実務の総合ソリュー
ション！

従来のアウトソースの問題点

・新しい施策を打つ度に費用がかかる
・自社で舵取りしないと連動しない

・複数代理店とのMTGなど間接コストが
高い

従来のインハウスの問題点

・Web人材の採用費が高い、すぐ離職す
る

・事例や情報量で代理店に負ける
・業務過多になりやすくスピードが出な

い

業務過多＆採用難による人の問題を解決し、Web集客の売上アップの速
度を向上するのが、Webの専門チームを外部で育てるラボ型の「御社の

Webチーム」です。

ラボ型Web集客“御社のWebチーム”とは？
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御社のWebチームが
Web周りの問題を解消できる3つの理由
理由①代理店よりも綿密に
情報を一括管理できる！

②ラボだから随時
必要リソースを確保でき

る！

③最新のマーケティング施
策が

実行可能！

Web集客に関する業務は高度化、多様化を極めています。
ラボ型のWeb集客チームであれば、御社向けにカスタマイズが可能。

御社のWebチームが有効な3つの理由
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MTGの結果、
初月から動員

2ヵ月目にLP構
築
人材と入れ替え

3ヵ月目、HP制
作
人材と入れ替え

動画制作HP制作SNS運用 広告運用

CRM構築

御社のWebチームなら、
複数のWeb施策を自由にカスタマイズ可

能！

Web集客に関する業務は高度化、多様化を極めています。
ラボ型のWeb集客チームであれば、御社向けにカスタマイズが可能。

御社のWebチーム、ラボ型チームの特徴！



Copyright (c) デジタルアスリート株式会社 All Rights Reserved.

14

御社のWebチームで出来る事は？

御社のWebチームで対応可能な業務領域

①市場で優位性が保つコンセプト設計、分析、リサーチ
「一から売れる商品やサービスを作ってWebで販売していきたい」
「今ある商品やサービスの売上をWebを活用して拡大していきたい」

御社のWebチームでは、市場競争で優位性を保つ商品・サービスとしていくために、徹底した商品・
サービスリサーチ、
市場リサーチと顧客リサーチを実施し、最善のマーケティングプランを立案します。

Webマーケティングに参入したものの、結果が伴わないのは、『戦略立案』が誤っているからです。
メインマーケターを中心に、延べ1,000社以上支援したマーケティングデータを軸として、売れる設計を
作りこみます。
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御社のWebチームで出来る事は？

②売れる
HP、LP制作構築

③Web広告の
運用・改善

④CRM(メルマガ)構
築、アップセル構築

「すでに商品はあるけれ
ど、売るためのWebサイ
トやランディングページ
がない」

そんな企業様に、高レス
ポンスを生み出すWebサ
イト、ランディングペー
ジを制作します。

※制作費用は別途かかりま
す。

「リスティング広告の代
行」「Facebook広告の代
行」を始めとしたイン
ターネット広告全般の広
告運用が可能です。

広告運用の代理店から始
まった当社は、集客の要
であるWeb広告に特に強
みを発揮します。

「広告から無料顧客やお
試し顧客は獲得できるけ
れども後ろの引き上げが
上手く行かない」

このような企業様に、ス
テップメールやメルマガ
を始めとしたCRMの構築
を担当する事が可能です。
※制作費用は別途かかります。

⑤他専門家との
コミュニケーション
「どの会社に依頼すれば
いいかわからない」「複
数社利用していてMTGコ
ストが高い」

このようなお悩みをお抱
えの企業様に、御社の
Webチームがすべての代
理店様と連携し舵を取り
ます。

御社のWebチームで対応可能な業務領域
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御社のWebチームで出来る事は？

⑥YouTubeチャン
ネルやメディア構築

⑧コールセンターや
オフライン施策

⑨各種データ資産の
蓄積と活用

「新規顧客の獲得コスト
が下がらない」このよう
な悩みをお持ちの企業様
には、指名検索を増やす
PR施策(YouTubeチャン
ネルの構築)や、オウンド
メディアの構築を御社の
Webチームでは担当する
事が可能です。

「申込み顧客の入金率が
悪い」「オフラインの施
策が手薄」、オフライン
施策をやるにはリソース
がないという方に、御社
のWebチームのコールセ
ンターチームやコピーラ
イターチームがラボに入
り、担当致します。

「代理店が複数いてデー
タの集約が大変」「デー
タを活用した施策が打て
ない」

このようなお悩みをお抱
えの企業様に、御社の
Webチームではマーケ
ティングデータを整理し
て蓄積していきます。

⑦オウンドメディア
構築やSNS運用
「中長期で売上をあげ
る」ためには、広告戦略
だけでなくSEO戦略や
SNS戦略が有効となりま
す。
御社のWebチームではオ
ウンドメディア構築から、
Twitter、Instagramなど
のSNS運用コンサルまで
対応が可能です。

御社のWebチームで対応可能な業務領域
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御社のWebチームで出来る事は？

⑨動画の構成企画、動画制作、
動画編集や簡易システム開発など

⑩社内人材の育成、教育、採用、
戦略会議への同席

「動画を作りたいけれどコストが割高」「システム開発
をしたいけれどリソースを確保できない」このような
ケースにも御社のWebチームは対応可能です。

専属の人員が御社の指揮系統となり、動画制作やシステ
ム開発などの進行を勧めます。実施してみたいけれど十
分なリソースが確保できない企業様が取り組むには最適
です。

※制作費用・システム開発は別途費用をいただくことが
あります。

「社内にマーケティング人材を育成したい」「どのような
人材を採用すればいいかわからない」このようなケースに
も御社のWebチームは対応可能です。

未経験者を育成しマネジメントしてきた経験、数々のマー
ケティング人材を採用してきたリソースを使い御社にあっ
た人材を育成、採用致します。またラボ人員も商品理解を
深める為に御社の戦略会議への参加も可能です。

御社のWebチームで対応可能な業務領域
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一気通貫のWebマーケティングだから
御社のWebチームは成果が違う！

従来の
マーケティングフ

ロー

マーケティングの全フローに必要
な制作物にまとめて対応し、常時
改善していくことで、クライアン
ト様の利益UPにフォーカスでき
る！

御社のWebチームの
マーケティングフ

ロー

御社のWebチームのマーケティングフロー
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Webマーケティングで売上を拡大するためには
『リサーチ』『コンセプトメイク』が不可欠

・事業計画
・ポジショニングマップ
・カスタマージャニー
マップ
・マーケティングファネ
ル
・集客シミュレーション
・ターゲット戦略
・流入経路分析
・エリア戦略
・スケジュール立案

Customer
市場環境・顧客

Competitor
競合環境

Company
自社環境

Webで成果がでないのは、マーケティング設計そのものに問題があるからです。
御社のWebチームでは徹底したリサーチをおこなって、
売れる商品・サービスのコンセプトを設計します。

御社のWebチームの根幹
『徹底したリサーチ』と『優位性を保つコンセプトメイク』
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8期 9期 10期 11期

総売上高 ¥500,000,000 ¥550,000,000 ¥60,000,000 ¥80,000,000

売上高 ¥500,000,000 ¥550,000,000 ¥60,000,000 ¥80,000,000

売上原価 ¥257,500,000 ¥331,100,000 ¥36,750,000 ¥48,800,000

原価率 51.50% 60.20% 61.25% 61.00%

売上総利益 ¥142,000,000 ¥159,500,000 ¥17,826,000 ¥23,984,000

売上総利益率 28.40% 29.00% 29.71% 29.98%

販売費及び一般管理費 ¥45,700,000 ¥56,375,000 ¥7,344,000 ¥10,792,000

販管比率 9.14% 10.25% 12.24% 13.49%

営業総利益 ¥37,550,000 ¥45,155,000 ¥5,334,000 ¥8,400,000

営業利益率 7.51% 8.21% 8.89% 10.50%

経常利益

社員数

社員増加数

一人あたりの売上総利益

中長期経営戦略

中長期の見据えた事業戦略の立案
最適な販促費用に合わせて戦略を打ち出す

御社のWebチームの根幹
『徹底したリサーチ』と『優位性を保つコンセプトメイク』
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ポジショニングマップ

著者
A

著者
B

著者
D

著者
E

貴社

著者
C

マインド重視

目標達成

男
性
的
思
考

女
性
的
思
考

商品・サービスが優位に立てる
ポジショニングを分析・考案

御社のWebチームの根幹
『徹底したリサーチ』と『優位性を保つコンセプトメイク』
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カスタマージャニーマップの変化

ペルソナ

フェーズ

タッチポイント
行動

媒体

ビル所有会社の経営者(40代)※後ほど事業規模や売上などを明確にし、細かくセグメントをしていきます。

問い合わせ
リード獲得

メールにて
教育

思考

●いったい何をやればいい
ん だろう？
●検索してみよう。
すでにやっている知人に聞
いてみよう。
● Webの詳しい人を紹介
して もらおう。

●サービスについてもっと
知りたい。
●ウチの事業とマッチする
かな？
●他者と比較すると何が違
うんだろう。

●このサービスなら自社
に合いそう
●もっと詳しく話を聞き
たい

●○○グループなら安心
●契約して任せよう

サービスの理解を
深める

メールやコンテンツを
使って教育を図る

ユーザー変化

提案し、成約へ繋げる

・ホワイトペーパー
・サービス資料

・電話
・メール

・電話
・対面
・ZOOM

資料やコンテンツを
見てみよう

もう少し情報を集めて、自
社の中でも検討しないと

サービスは社内の反応も良
い。担当から詳細の話を聞
いて判断しよう

○○グループに依頼しよう

サービス認知

広告を見て、ページへ
アクセスする

・検索広告
・ディスプレイ広告
・SNS、DSP広告

成約

接触ポイントからユーザーの行動・心理変化を分析し、
最適なプロモーションを立案

御社のWebチームの根幹
『徹底したリサーチ』と『優位性を保つコンセプトメイク』
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戦略遂行の年間スケジュールを作成

コンセプトメイク～各種制作物の年間スケジュールを作成

御社のWebチームの根幹
『徹底したリサーチ』と『優位性を保つコンセプトメイク』
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【オプトLP制作】広告のリンク先として、主にメールアドレス取得を目的としたLP

御社のWebチームの根幹
『徹底したリサーチ』と『優位性を保つコンセプトメイク』
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【ステップメール制作/メーラーへの構築】
オプトLPで獲得したユーザーに対して、メールで段階的に教育を行う

御社のWebチームによる制作物 ※プロダクトローンチ型ビジネスの例



Copyright (c) デジタルアスリート株式会社 All Rights Reserved.

26

【LINEステップ制作/ステップツールへの構築】
オプトLPで獲得したユーザーに対して、ステップで段階的に教育を行う

御社のWebチームによる制作物 ※プロダクトローンチ型ビジネスの例
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【動画/動画視聴ページ制作】
ステップメール内にリンクを設定し、ユーザーの教育コンテンツとして使用

御社のWebチームによる制作物 ※プロダクトローンチ型ビジネスの例
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【セールスLP制作】
教育されたユーザーに対して、セールスを行うLP

御社のWebチームによる制作物 ※プロダクトローンチ型ビジネスの例
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不動産売買業の例

リスティング広告、フェイス
ブック広告にて見込客獲得

記事コンテンツや動画の配信で
理解促進

フロントエンド獲得 メルマガ・記事配信 バックエンドセールス

確度の高いお客様の問合せ
や相談が集まってくる。

御社のWebチームの導入事例
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新規見込み客１件獲得につき
CPA5,000円！

ＷＥＢ広告 メルマガ・記事配信 インサイドセールス

500リスト構築にて250万円
の広告費を利用

500件の見込みリストに
教育コンテンツ配信

広告費なし

500件の見込み客から
5件～15件無料相談獲得！

100万円の粗利商品の販売で
500万～1,500万円の利益

250万円のコストで500万円～1,500万円の粗利創出を実現！

御社のWebチームの導入事例
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＜認知施策＞

目的：ブランド認知・ブランディング
施策内容：動画広告、オウンドメディア、
ディスプレイ広告、ネイティブアド等

＜理解促進施策＞

目的：メリット理解、顕在層教育
施策内容：SNS広告、ネイティブアド、GDN、
YDA広告、記事ランディングページ

＜獲得施策＞

目的：貴社サービスを検討しているユーザーの獲得施策
施策内容：検索広告、ランディングページ

獲得施策から認知施策までを一気通貫！

御社のWebチームの強み
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社内のWebチームに近い存在に！
素早い連携・コミュニケーションが可能！

可能な限り社内チームと遜色ないように、チャットを利用し
た素早いコミュニケーションが可能です。営業時間内であれ
ば無制限に対応します。※即レスを保証するものではありません。

御社のWebチームの強み
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新規集客からリピート販促まで、
売上アップの3要素を支援可能！

Web集客に関する業務は高度化、多様化を極めています。
ラボ型のWeb集客チームであれば、御社向けにカスタマイズが可能。

集客

Web広告

セールス

LP構築・改善

リピート

LTVの改善

獲得CPA
CPO改善

優良顧客比率
アップ

許容
CPA・

CPOアッ
プ

新規獲得数
アップ

御社のWebチームの強み
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海外・国内から収集、検証した
最先端マーケティングを実践可能！

①トークルームに
自動追加(解除可能)

②見込み客教育用動画コ
ンテンツを配信

③サービス紹介用動画
コンテンツを配信

④セールスページにて
セールス

最新会話型広告ボッチャン
ForLP

メルマガの1/3のCPAでリスト
獲得

70％超の開封率

繰り返しダイレクトに届
く

御社のWebチームの強み
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充実した研修講座教材を無料提供！
御社社員様をWeb人材に育成出来る！

売上アップのための改善は、両社が
理解し実行していく必要があります。
当社の研修制度でWebマーケティン
グの知識を高め、インハウス化も可
能です。

御社のWebチームの強み
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LP制作を
業者Aに依頼

【課題】
制作するまでが
ゴールになりがち

広告運用代行を
業者Bに依頼

【課題】
フロントの数値だけ
がゴールになりがち

+

コンセプトメ

イク
LP制作

アクセス

アップ
顧客教育

バックエンド

販売

リピート販

促

マーケティングの全フローに必要な制作物をまとめて制作し、
常時改善していくことで、クライアント様の利益UP
に
フォーカスできる！

ここまで介入できるのは
御社のWebチームだけ！

従来の広告運用代行の場合

ラボ型(御社のWebチーム)の場合

御社のWebチーム商品コンセプト
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【御社のWebチーム】の考え方／ご契約前に共有したいこと

■コンサルティングサービスとの違い
コンサルティングサービスはアドバイスにとどまるが、
御社のWebチームはWebを活用した売上UPの実行支援まで行います。

■運用代行やLP制作サービスとの違い
成果報酬サービスではないが、お客様の売上／利益まで関わるので、
運用代行や制作会社とは異なります。

■御社のWebチームとは
半期でいただくプロモーション費用で、事前にFIXした制作物と改善を行うサー
ビスです。
売れる仕組みに必要な施策を契約前に決められた領域でやります。
制作物や仕組みづくりに必要な納期は、事前に目安をお伝えしますが、
お客様との進行の都合上、納期が変動する可能性がございます。

御社のWebチーム商品コンセプト
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ライトプラン 月額35万

対応期間：6ヵ月間

既存LPの改善と
定例MTGで売上UPのための
コンサルティングを行います。

【対応例①】
LPO月1回ペース＋施策提案

【対応例②】
LPO月2回ペース＋施策提案

スタンダードプラン 月額50万

対応期間：6ヵ月間

300万相当の制作物対応に加えて、
定例MTGで売上UPのための
コンサルティングを行います。

【対応例①】
オプトLP、セールスLP、動画企画～撮影～編集、ステップメール、

メーラーへの構築、動画視聴ページ、LPO月1回ペース
【対応例②】

オプトLP、セールスLP、LINEステップ作成（弊社でツール契約まで代行）
LINEツールへの実装、動画企画～撮影～編集

【対応例】
メディアサイト構築、記事執筆40本

オプトLP、セールスLP、動画企画～撮影～編集、ステップメール、
メーラーへの構築、動画視聴ページ

プレミアムプラン 月額100万

対応期間：6ヵ月間

600万相当の制作物対応に加えて、
定例MTGで売上UPのための
コンサルティングを行います。

御社のWebチーム料金体系 ※全プラン広告費は、広告使用額の20%の代行費、デザイン・コーディング費用が別途必要となります。

御社のWebチームの料金・対応領域
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コンセプトメイク LP制作
アクセスアッ

プ
顧客教育 セールス

マーケティング領域における各プランの対応範囲

ライトプラン領域

スタンダートプラン領域

プレミアムプラン領域

中長期戦略(1年後～3年後を見据えた動き)

競合が多く優位性を保つためのハードルが高いため、
SEO領域など中長期を見据えた戦略も必要となる

プランコンセプト
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サービス 詳細説明 価格（税別）

LP制作 セールスページの制作 200,000～300,000円

LPO 1商材あたり月2回 ※右記は1ヶ月分の費用 50,000～150,000円

記事LP制作 記事LPの制作 50,000円

既存公式サイト見直し SEO内部指示書／企画見直し&改善提案 250,000円～

コンテンツマーケ用の
サイト構築 メディアの構築 500,000円～

コンテンツマーケ用
の記事 ※ライティング内容によって変動 5,000～35,000円

追加動画編集 5分あたりの編集費 ※編集内容によって変動 30,000円～

御社Web制作費用単価一覧
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サービス 詳細説明 価格（税別）

一体型フォーム LP内にフォームがあることで、ユーザーの申込までのペー
ジ遷移回数が減り、離脱率が下がる。 25,000円

サブページ制作 会社概要ページ、特定商取引法ページ、プライバシーポリ
シーページなどのサブページを簡易的に作成します。 20,000円

サンクスページ制作 購入や申し込み完了後に表示されるサンクスページを作成
します。 20,000円

フローティングバナー制作常に申し込みボタンが画面上にある状態ができる。設置することでユーザーがいつでも申込ができる。 15,000円

ヘッド画像の追加制作 CVRを高めるのに一番効果のあるヘッド部分の画像の別
バージョンを作成。 50,000円

ドメイン取得代行 Webマーケティングが初めての方のために、ドメイン取得
を代わりに行います。 10,000円

サーバー契約代行 Webマーケティングが初めての方のために、サーバー取得
を代わりに行います。 10,000円

御社Web制作費用単価一覧
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※プランによって使用するツールは異なります。

使用ツール一覧
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セールスLP

ステップメー
ル

LP分析/改善

オプトLP CRM分析

動画ページ 動画制作

※上記は、スタンダードプランの制作物の内訳です。
※広告運用代行は、消化広告費の20%を代行費としています。

貴社の利益UPにまるっと貢献
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貴社

エンドユー

ザー

御社のWeb

チーム

売上・利益UP

バックエンド商品開発など、
利益に大きく関わる
重要な業務に専念いただける。

新規集客から顧客教育、
販売状況まで把握/分析/改善を行い、
貴社の売上・粗利までを一括管理

集客からセールスまで、
必要人員を揃えて一手に引き受ける。

だから売上・利益
UP！

貴社の利益UPにまるっと貢献



Copyright (c) デジタルアスリート株式会社 All Rights Reserved.

45

デジタルアスリート株式会社社名

東京都新宿区西新宿6-24-1
西新宿三井ビルディング4階

所在地

03-6825-6831連絡先

2011年7月1日設立

80名(2021年12月現在)従業員数

1,000万円資本金

リスティング広告情報提供
リスティング広告代行
リスティング広告コンサルティング業務
ランディングページ・ホームページ制作
Webマーケティング代行、
コンサルティング業務

事業内容

長橋 真吾代表

お問い合わせ先
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