
リスティング広告代行サービス
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デジタルアスリートのご紹介

主な実績
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サービス内容

デジタルアスリートのご紹介 3

広告事業 制作事業 コンサル事業

リスティング広告に必要な販売サイト
を制作するサービスです。今までのク
ライアント様のデータを元に、売上の
上がるサイトへと作り変えます。制作
段階から改善を視野に入れたサイトを
制作致します。

リスティング広告・Facebook広告の運用
代行を行い、小予算から90日間で売上
アップ！Googleアドワーズ、Yahoo!プロ
モーション広告認定プロフェショナルに
認定！Yahoo!プロモーション広告正規代
理店にも認定されています。

定期的に集客ノウハウを公開するコン
サルティングやセミナー講演を行って
います。毎回50社～250社ほどから経営
者やマーケティング担当者の方にご参
加頂き、広告運用はサイト制作のノウ
ハウを提供しています。

3つの事業を軸に事業を展開。国内最大級のセミナー開催。最新トレンド、ノウハウ、
インハウス講座を行い広告だけではなく、Webマーケティング全般的な改善を行い、売り
上げUPを狙う企業です。

Googleパートナー Yahoo!正規代理店スター保有 FBビジネスパートナー エビスター保有企業
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4デジタルアスリートのご紹介

リスティングプラスの取り組み

当社は、最先端のマーケティングを日本へ輸入するべく海外拠点に諜報員を配置しており
ます。最先端のWebマーケティングを輸入し、国内向けに展開致します。

２、ベトナム支店
18F, Ladeco Buidling, No. 266 Doi Can Street, Ba Dinh District, Hanoi, 
Vietnam

3、ロンドン支店(仮)
18F, Ladeco Buidling, No. 266 Doi Can Street, Ba 
Dinh District, Hanoi, Vietnam

１、東京本社
〒160-0023 東京都新宿区西新宿6-24-1西新宿三
井ビルディング4階

４、上海
調査員常駐

５、ベルリン
調査員常駐

自社メディア「Web集客の教科書」
で海外情報配信中

海外のTOPマーケターとも提携！
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5デジタルアスリートのご紹介

新サービスのご紹介

中小企業のデジタルマーケティングを支援する“御社シリーズ“で
新規事業の立上げから売上UPまで、様々な課題を解決！

98％の未経験人材をプロに育成してきたナレッジと1000社以上の中小企業のデジタルマーケティン

グ支援をしてきたナレッジの融合。中小企業様の専門スキル、リソース不足の問題を解決します。

新規事業や成果が
上がらない企業様

さらに費用対効果を改善したい企業様

Client 顧客事業

・ラボ型専属Webチームの支援
・専門人材の柔軟な入れ替え

・マネジメント育成を変わりに代行

御社のWebチーム

・低単価外部人材の育成
・ハイスペック人材の紹介アサイン

御社のクラウドソーシング

・オールインワンWebマーケティングツール
で工数削減

・時間短縮と改善ポイント抽出

御社のWebクラウド

デジタルマーケティング人材の育成、提供、業務改善までを一気通貫で支援

インハウス運用に
切り替えたい企業様

デジタルアスリート service
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6御社のWebチームが問題を解決できる理由

新サービスのご紹介

Web集客では、セールスポイントからの逆算設計が必要不可欠です。

多くの企業は、集客数を担保するために、商品購買やサービス申込に繋がらないユーザーを集めてしま
い、結果的に売上に繋がらない事が多くあります。御社のWebチームでは、各企業のセールスポイント
を把握し、売上に繋がる集客設計をおこないます。

通常の設計の考え方『集客軸』

AD Access LCV FCV Sales BCV

確度：高
母数：少

確度：低
母数：多

集客はできるが売上に繋がらない

AD Access LCV FCV Sales BCV

確度：高
母数：少

確度：低
母数：多

セールスに繋がる集客が可能

御社のWebチームの逆算設計『セールス軸』
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7広告市場の動向と今後の課題

新サービスのご紹介

御社のWebチームでは確実かつ段階的にWebマーケティングを攻略

集客から売上までと領域の幅が広いため、段階的に検証→最適化のステップを構築していきます。
それにより、Webマーケティングで拡大するために必要な土台を整えることができ、5年～10年を見
据えた将来設計を実現します。

01 02 03 04

延べ1000社以上支援した広告
運用のナレッジを元に、広告集
客～売上まで繋げるための設計
を早期構築することで、

より確実なマーケティング設計
を実現することができます。

集客で終わることなく、集めた
ユーザーのナーチャリング設計
と、売上まで繋がる戦略設計を
おこなうことで、

短期的売上ではなく、中長期に
渡って拡大することができます。

各専門会社に依頼すると施策が分
断されてしまいますが、

御社のWebチームでは、Web広
告、SEO施策、YouTube施策を
連動させ、トータル的な拡大施策
を実現できます。

販促費として大きな割合を占め
る協力会社への代行費や外注費。
御社のWebチームでは、これ
まで未経験採用からWeb人材
を育成してきた
自社のノウハウを徹底公開し、
インハウス化を実現します。

広告運用で培った
ナレッジに基づいた
最速のマネタイズ化

集客だけでなく
CRMや売上まで
繋がる戦略設計

主要Web施策を
トータル的に
支援可能

将来的な
インハウス化も

積極支援
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8何故、デジタルアスリートは成果を出せるのか？

セールスへの導線が整っていないと、どれだけ集客をしても、売上に繋げることはできません。また、売上に最も近い『明
確層』で売上に繋げられなければ、他のユーザーの導線は成り立ちません。各企業がこれまで培ってきたセールス導線を軸
として、より確実で強固な、御社だけのマーケティングファネルを構築します。

セールスに最も近い集客のベースとなるユーザー層が獲得できる仕
組みを構築する。

問題や悩みが顕在化しているユーザーを集客できる基盤を構築する。

SEO、YouTube、SNSなど、広告以外の流入経路を構築し、
リード獲得からマネタイズまでの導線設計を整える。

LEVEL1

LEVEL2

LEVEL3

LEVEL4

LEVEL5

CV
Layer

Semi-explicit 
Layer

Latent layer

Priority-High

Priority-Low

AD
Mktg.
領域

Overt
Layer

Super latent layer

Cont.
Mktg.
領域

明確層フェーズ

顕在層フェーズ

準顕在層フェーズ

潜在層フェーズ

超潜在層フェーズ
ユーザーの興味関心を高め、ブランディング、認知の仕組みを構築。

CV

ユーザー層を広げ、広告でより母数が多くなる潜在層が
拡大できる仕組みを構築する。

現状の各領域のレベルに合わせて、最適なフェーズから支援をスタートします。
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9何故、デジタルアスリートは成果を出せるのか？

Web広告改善に必要な要素を網羅

LP

2 ターゲティング選定

広告媒体選定

アカウント構築や運用3

1

２.広告クリエイティブ運用１.ターゲット運用 ３.ランディングページ運用

ユーザーを理解した”高品質“な広告運用
ユーザーの特性を理解し、飽きられない高レスポンス広告を追求！

網羅性の高いサービス体制
Webマーケティングに特化したコンサルタントだから効果が違います。

広告運用の改善提案など

改善施策の提案
売上のトップラインを改善

LPの改善運用

【改善業務】

徹底したPDCA運用

広告文テスト

ユーザーの特性を理解した

ターゲティング運用

Marketing

¥30,000

¥10,000

ユーザー心理に合わせた

キーワード運用

CPA改善

○ 掲
載

〇 否
認

〇 停
止

提携サイト
チェック対
応

?
化粧品〇〇 検

索

【公式】化粧品〇〇の～
www.koshiki-kesho.com
化粧品〇〇を購入する公式ストア

化粧品〇〇で乾燥をふせぐ
www.koshikiiiiiiii.net
化粧品〇〇の口コミ評判/提携×

検索動向チェックLP・HP管理広告質問対応審査対策レポーティング

【管理業務】

Web広告媒体の・運用からリンク先ページの改善まで一気通貫！
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10何故、デジタルアスリートは成果を出せるのか？

ペルソナ

フェーズ

媒体

御社に合わせたペルソナ戦略を行います。

問い合わせ

リード獲得
メールにて教育

思考

●いったい何をやればいいん だろう？

●検索してみよう。

●すでにやっている知人に聞 いてみよう。
● Webの詳しい人を紹介して もらおう。

●サービスについてもっと知りたい。

●ウチの事業とマッチするかな？

●他者と比較すると何が違うんだろう。

●このサービスなら自社に合いそう

●もっと詳しく話を聞きたい

●○○会社なら安心

●契約して任せよう

サービスの理解を

深める

メールやコンテンツを

使って教育を図る

ユーザー変化

提案し、成約へ繋げる

・電話

・サービス資料

・動画コンテンツ

・電話

・メール

・電話

・対面

・ZOOM

資料やコンテンツを見てみよう もう少し情報を集めて、自社の中で
も検討しないと

サービスは社内の反応も良い。担当
から詳細の話を聞いて判断しよう

○○会社に依頼しよう

サービス認知

広告を見て、ページへ

アクセスする

・検索広告

・ディスプレイ広告

・SNS、DSP広告

成約

御社にあわせたカスタマージャー二マップを作成し、顧客層に合わせたアプローチを行います。

広告を出せば、獲得できるという時代は終わりを告げ、より顧客心理を考えた設計を
行わないと、顧客から選ばれない時代となっております。したがって、まずは全体の
戦略策定を行いその中の一つ手段であります広告領域にの改善を行う必要があります。
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11

ＡＤＲＡＮＫ

ＡＤＲＡＮＫ↑＝オークション勝率が上がり、上位掲載できる

広告の品質
（ＱＳ）

広告表示
オプションの設定

入札単価
（上限ＣＰＣ）

広告評価に
下記実績が寄与

クエリとＫＷの
文字は配列が一致

クエリと広告の
関連性

推定ＣＴＲ ＬＰの利便性

広告媒体事に、アルゴリズムがありますので最新の情報はもちろんの事、弊社独自の
ノウハウにより、広告運用の最適化を行います。

何故、デジタルアスリートは成果を出せるのか？
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12

Web上では、着地ページのLPがとても重要になります。特に広告からアクセスがあった場合
興味を持ってもらえない場合は即離脱となりますので、セールスコピーライティングを駆使して
スクロール率を高め最終のCVR改善を狙います。

広告運用×LPをセットで考えた運用
LPも広告運用の一部として改善していきます。

何故、デジタルアスリートは成果を出せるのか？
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13

多視点による徹底リサーチ 成果を、120%発揮する企画力

DRMを駆使した教育特化型LP

ランディングページ制作では、きれいなページを作ることよりも、アクセスしてきた顧客に対してど
う価値を伝え、他社と比較検討した中で自社の商品及びサービスの申込につなげられるかが、非常に
重要になります。

創業から10年間広告運用とランディングページ制作を現場でやってきました。

机上の空論や他人様の情報ではなく現場での経験をベースに売れるランディングページを制作します。

セールスコピーのライティングノウハウ

何故、デジタルアスリートは成果を出せるのか？
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14

媒体に合わせ記事コンテンツ風のLPを広告配信のリンク先にする配信が、直近の拡大
事例として多くあげられます。記事内で読者を教育することで、購買意欲を高めるこ
とが期待されます。

何故、デジタルアスリートは成果を出せるのか？
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15何故、デジタルアスリートは成果を出せるのか？

お客様のステージに合わせた媒体提案を行う事で、CVの母数拡大を目指す事が
可能です。各媒体とのつながりも多く、基本的にはWeb広告であれば対応可能です。
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16料金体系

広告代行サービスの料金プランは以下の通りです。

月額広告予算100万未満の場合 月額広告予算100万以上の場合

運用代行費 200,000円/月(税抜) 運用代行費 月額広告費×20％円/月(税抜)

広告費はお客様負担です。
※50万円以上の広告費をご用意頂くことをお勧めします。

広告費はお客様負担です。
※【例】月額広告費300万の方は、運用代行費として60万円かかる
という計算式です。

LP制作 1本 748,000円

記事LP制作 1本 150,000円
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17

・週次で施策状況と簡単な数値進捗をメールで報告

・詳細なレポートは月1回送付（アトム） ・現状数値からの戦略分析共有

・現状の報告 ・これまでの施策 ・分析改善点

・今後の施策 ・考察 etc…
・月別推移レポート ・日別レポート ・キャンペーン
・広告グループ ・広告レポート ・キーワードレポート
・検索クエリレポート ・性別・年齢別レポート etc…

各種レポート対応
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お問合せ先

デジタルアスリート株式会社社名

東京都新宿区西新宿6-24-1
西新宿三井ビルディング4階

所在地

03-6825-6831連絡先

2011年7月1日設立

80名(2021年12月現在)従業員数

1,000万円資本金

リスティング広告情報提供
リスティング広告代行
リスティング広告コンサルティング業務
ランディングページ・ホームページ制作
Webマーケティング代行
コンサルティング業務

事業内容

長橋 真吾代表

18



Copyright (c) デジタルアスリート株式会社 All Rights Reserved.

“すべての挑戦をさらなる高みへ”



ADLPO ご提案書
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2デジタルアスリートとは

広告運用・ランディングページ制作から
Webマーケティング全体の支援まで対応可能

これまでの支援実績は1,000社以上にのぼり、各分野のスペシャリストが多数在籍しています。
全体戦略の設計から、集客や認知拡大を目的とした広告の運用、CV率を高めるLP・サイトの制作まで、
一貫して対応するのが当社サービスの特長です。

当
社
の
対
応
領
域
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3デジタルアスリートの３つの強み

(1)1,000社以上の実績をもとに独自のセオリーを確立

膨大な支援事例から成功パターンを分析し、10年以上の実践と検証を繰り返して
築き上げた、どの担当者でも高確率で成果を出せる仕組みがあります。

(2) 徹底した情報共有と提案型のコミュニケーション

お客様が常に運用状況と次の改善策を把握している状態、を徹底することで、契約後の継
続率は90%以上と多くのお客様に満足いただいています。

(3) 広告運用と制作のスペシャリストが多数在籍

Webマーケター、広告運用コンサルタント、コピーライター、Webデザイナー、動画制
作ディレクターなど、各分野の専門家がチームで対応します。
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4サービスメニュー：総合マーケティング支援

Webマーケティングの戦略設計から、広告運用・ランディングページ制作など施策の実行、効果検証・
改善提案までを一括で支援します。当社の専門家によるチームが、目標達成まで定額で継続的に支援を
続けるため、まるで社内のWeb担当者のように相談や依頼ができます。

貴社専用のWebチームを作り、
定額のプランで継続的に成果を拡大します

【基本サービス】

• 最適化テスト改善
• 定期ミーティング（月2回）
• 制作ヒアリング
• 進捗報告（週1回）
• Googleアナリティクス設定
• ヒートマップ分析
• サーバーアップ
• デザインデータのお渡し
• 広告レポートの提出
• サイト改善案の提出 など

上記に加えて戦略・契約に基づいた施策を
実行していきます。
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5サービスメニュー：広告運用代行

リスティング広告を中心にFacebook広告、YouTube広告、Twitter広告など多数の広告媒体を取り扱っ
ています。「どの広告を使ったらいいかわからない」「いま運用している広告が上手くいっていない」
という場合も、気軽にご相談ください。現状をヒアリングし、最適な手法をご提案いたします。

ご予算に応じて媒体ごとに広告費を振り分け、
効果的な運用を実施します

リスティング広告 Facebook広告 YouTube広告

Twitter広告 Amazon広告 LINE広告
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広告運用のプロだからこそ、Webマーケティングの戦略に合わせて、見た目だけではない「売れる」ラ
ンディングページやホームページを制作できます。すでにあるサイトの改善や効果検証もお任せくださ
い。制作物の所有権は譲渡いたしますので、その他のWebマーケティング施策にも流用可能です。

サービスメニュー：制作（LP・サイト・動画など）

Web集客からのCVを最大化する4つの制作サービス

ランディングページ制作 ホームページ制作 動画制作 YouTubeチャンネル運用

商品やターゲットの特性
に合わせて設計。

セールスを熟知したコ
ピーライターとデザイ
ナーが制作し、公開後も
検証と改善提案を繰り返
します。

一般的なWeb制作会社と
異なり、公開してから定
期的な改善を繰り返すこ
とで、売れるホームペー
ジに成長させます。

オウンドメディアの構築
も可能です。

広告の動画クリエイティ
ブを熟知したディレク
ターが、動画の企画から
撮影・編集までを一貫し
て対応いたします。

広告と合わせた反応の取
れる動画を制作します。

私たちが自社のチャンネ
ル実践しているノウハウ
をもとにして、効果的に
再生数・チャンネル登録
者数を伸ばします。

【自社メディア】
・GOLFavo
・タベリナチャンネルなど

https://www.youtube.com/channel/UCEF2wJvLekiWk6p9Nd5tyYA
https://www.youtube.com/channel/UC6DqUb5XSRqmq8X0YCv8Haw
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“AI広告”運用×高速”LP運用”
でCV拡大を追求する

次世代型Webマーケティング

ADLPOサービスとは？
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消費者起点のこれからの広告運用スタイル

AIや機械学習による
自動運用を活用

顧客属性群A 顧客属性群A類似 顧客属性群B

流入元毎に異なるユーザー心理に合わせて、ランディングページやクリエイティブを改善して流入
別にLPを運用する。企業視点のセールスコピーにマッチする顧客を探すのではなく、マーケットに
存在するニーズや趣味趣向に合わせてセールスコピーを流入毎にフィットさせる事で成果を上げる

ADLPOサービスとは？
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ADLPOでは確実かつ段階的にCV拡大が可能となります。

集客から売上までと領域の幅が広いため、段階的に検証→最適化のステップを構築していきます。それにより、Web
マーケティングで拡大するために必要な土台を整えることができ、5年～10年を見据えた将来設計を実現します。

01 02 03 04

延べ1000社以上支援した広
告運用のナレッジを元に、御
社の勝ちパターンを分析し、
より確実なLP運用を行うため
の設計を実現することが出来
ます。

高速クリエイティブ施策＋AI
運用にて、市場の声を確認し
て、LP運用施策での成功率を
あげるためのテストマーケ
ティングを実施。

徹底したマーケティ
ング分析による、勝
ちパターンを設計

高速クリエイティブ
施策＋AI運用で
市場の反応を確認

１媒体改善から
媒体の横展開を行い
CVの最大化

設計に基づいたLP運
用施策を実施し
PDCAを回す

広告運用にかかっていた施策
時間をLP運用に時間をかけて
いくため、CVR改善が見込め
CVの最大化が期待できます。

1媒体で徹底したLP運用にて
改善したも際には、媒体を横
展開して媒体ごとの勝ちパ
ターンを実施。媒体にあった
LP運用を目指す。

ADLPOサービスの特徴
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２１の分析フレームによるマーケティング分析

徹底したマーケティング分析による、勝ちパターンを設計
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クリエイティブ反応を確認して、市場の
反応を確認してLPOに反映させることで
より結果の出るLP運用を実現させる。

高速クリエイティブ施策+AI運用で市場の反応を確認
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①「初期費用」のコピーを、貴社からご意見いただいたように、「制作費用10万円割引」という見せ方へと変更しました。
ひとつ懸念点としては、「総額いくらから10万円オフなのかが分からず、お得感が伝わりにくい」点であると考えます。
そのため、「それが相場に対して破格であること」を感じさせる、サブキャッチコピーを置いています。以下、サブコピーの他のパターン案を記入させていただきます。

・HP制作、ギリギリ価格への挑戦！他社の値段を比べてみてください。
・どこよりも安くHP制作を！このチャンスを逃さないでください！
・大満足のHP制作を、激安価格で叶えます。

【弊社からのご提案】
こちらのLPに遷移してくるターゲットがカスタマージャーニーマップ（リサーチ資料を参考）の、どの段階でLPを見ているかによって、「低価格訴求」は適したコピーがそれぞれ違う
と考えております。

■他社と比較している段階にいるターゲット→かかる費用の具体的なコピー（例）初期費用無料・総額〇〇円で・月々3万円の分割払いが可能
■まだHP制作に関して、調べ始めた段階のターゲット→左記のような限定感のあるコピー→まずは興味づけする「激安」「どこよりも安く」といったコピー

クリエイティブの当たり訴求をヘッド部分に展開を行い

PDCAを回していくことで、離脱率を防ぎＣＶＲ向上を狙います。

【低価格訴求キャッチコピー案について】

設計に基づいたLP運用施策を実施しPDCAを回す
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オリジナルLPを徹底的に改善してCVRの最大化

媒体別、季節別にLPを細分化してCVRを更に向上

PDCA事例
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CV数最大を行うために、媒体拡大を狙う。

1媒体の最適化が完了したら、次の媒体への最適化へと展開してトータルのCV拡大を目指します。

１媒体改善から媒体の横展開を行いCVの最大化
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「ADLPO」はLPを中心とに改善をしていくので広告パフォーマンスの抜本的な改善が可能です。
CPA改善とLP運用の戦略策定で約3か月間の期間がかかります。その後、本格的なLP運用をスタート
していきまして「CV数が増えない」「CPAが合わない」このような悩みに抜本的に取り組みます。

ADLPOサービス導入までの流れ
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社内のWebチームに近い存在に！素早い連携・コミュニケーションが可能！

可能な限り社内チームと遜色がないように、チャットを利用した素早いコミュニケーションが可能です。営業時間内であ
れば、無制限に対応します。

オンラインMTGについても毎月定期的(基本月1回)に実施し、
広告テストの報告や、各種施策や戦略の共有をおこないます。

初動は事業内容の把握のため、細かい連携が必要になります
が、協議を重ねながら、チームとして自走ができる状態まで、
強固な連携体制をとっていきます。

サポート体制：素早い連携とコミュニケーション



Copyright (c) デジタルアスリート株式会社 All Rights Reserved.

17

ADLPO月額費用 広告運用代行

固定500,000円/月(税抜) 月額無料サービス

広告費はお客様負担です。
※200万円以上の広告費をご用意頂くことをお勧めします。

Google、Yahoo!、Facebook
広告のみ対応可能になります。

ADLPOサービスの料金プランは以下の通りです。

【その他サービスオプション】

・オリジナル LP 配下でのテスト URL 以外に別途同一商材で URL を生成して同時に
LPO を行う場合は URL 一つ追加するごとに別途 25 万円（税抜）

・AI運用が連携できない媒体を運用する場合は、1 媒体ごとに別途 5 万円/月（税抜）
・本件サイトとは別の商材を委託する場合は別途月額 50 万円/月（税抜）とする。

料金体系
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18お問合せ先

デジタルアスリート株式会社社名

東京都新宿区西新宿6-24-1
西新宿三井ビルディング4階

所在地

03-6825-6831連絡先

2011年7月1日設立

80名(2021年12月現在)従業員数

1,000万円資本金

リスティング広告情報提供
リスティング広告代行
リスティング広告コンサルティング業務
ランディングページ・ホームページ制作
Webマーケティング代行、
コンサルティング業務

事業内容

長橋 真吾代表
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“すべての挑戦をさらなる高みへ”


