
御社のWebチーム
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Webマーケティング戦略の設計と広告運用・Web制作を一括支援

最短3ヶ月の売上創出から長期的な支援まで、

お客様の課題に合わせたサービスを提供

総合マーケティング支援サービス
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お客様へ

御社の一員としてのパートナーシップ

この度は、貴重なお時間をいただきましてありがとうございます。

市場の中には、御社のサービスを探されている方がいまして、

「適切な顧客」に「適切なサービス」を「適切なタイミング」

でご提供する必要があります。

弊社は、Webマーケティングの企業として、御社の売上貢献が

できるパートナーとしてお取組みができればと考えております。

よろしくお願いいたします。

3
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会社概要
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デジタル広告運用・Webサイト制作を起点に
デジタルマーケティング設計～構築支援まで幅広く対応可能！

これまでの支援実績は1,000社以上にのぼり、各分野のスペシャリストが多数在籍しています。

全体戦略の設計から、集客や認知拡大を目的とした広告の運用、CV率を高めるLP・サイトの制作まで、一貫し

て対応するのが当社サービスの特長です。
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会社概要
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創業12年、1800社以上を支援してきたデジタルマーケティング

ナレッジで直接的な売上アップと中長期的なコスト削減を実現！

ノウハウ
データの

蓄積
・AI広告×高速LPサービス「ADLPO」

・動画広告最適化サービス「ADSVO」

・総合支援型「御社のWebチーム」

DX人材への

リスキリング事業

成功事例を元に学習コンテンツの提供

未経験からデジタル人材への育成と輩出

マーケティング人材の育成

・デジタル人材の評価制度構築

・学習プログラム&ツールの提供

・実践環境提供、転職先支援

デジタルマーケティング支援

デジタルマーケティング

代行事業
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会社概要
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1800社を超えるお客さまの広告運用とランディングページを改善

大手企業様から中小企業まで幅広い支援実績

小売業

38%

情報サービス

37%

B2B

12%

その他

13%

対象上位業種

株式会社FTC 株式会社USEN フェニックス
リゾート株式会社

大鵬薬品
工業株式会社 株式会社ヴァーナル 株式会社ミス・パリ

アールビバン株式会社 株式会社WACUL SCSK株式会社

And More
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会社概要
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広告品質と広告表現を遵守した運用を徹底

デジタル広告媒体の認定パートナーとして高い専門性
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GOLFavo 
ゴルファボ

Webマーケティングが学べる
タベリナチャンネル

YouTubeの
コンサルチーム

運用実績

弊社運用YouTubeチャンネル

総収益、数百超えの自社メディア多数所持

会社概要

登録者数：45.9万人

動画投稿数：991本

最高動画再生回数：299万再生

2017年3月チャンネル開設

登録者数：2.02万人

動画投稿数：192本

最高動画再生回数：19万再生

2019年5月チャンネル開設

登録者数：1,300人

動画投稿数：42本

最高動画再生回数：4.8万再生

2021年3月チャンネル開設

88

https://www.youtube.com/channel/UCEF2wJvLekiWk6p9Nd5tyYA
https://www.youtube.com/@web2739
https://www.youtube.com/@user-ij6gr9hm5r
https://www.youtube.com/@user-ij6gr9hm5r
https://www.youtube.com/@GOLFavo/featured
https://www.youtube.com/@taberinach/featured
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会社概要

99

リカレント教育プラットフォーム

デジタルマーケティング
人材を育成する

MARKE HERO

学習
アプリ
機能

人材
スカウト

機能

スキル
可視化
機能

スキル
評価機能

学習
レコメンド

機能

実践
トレーニング

機能

キャリア
アップ

支援機能

DX人材の評価システム

DXリスキリング学習

即戦力人材の採用システム

DX人材として継続学習

募集企業とのマッチング

DX人材へのリカレント教育

企
業
規
模

大

小

ス
キ
ル

ハ
イ
ス
キ
ル
人
材

未
経
験
人
材

クライアント成功事例 デジタルマーケティングナレッジの開発

最新マーケティングナレッジの注入

デジタルマーケティング人材とマーケティングDXに

取り組む企業のリスキリング教育サービスの提供
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”御社のWebチーム“とは？
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サービスメニュー：総合マーケティング支援

11

“AI広告”運用×高速”LP運用”
でCV拡大を追求する

次世代型Webマーケティング

～総合マーケティング支援～ 御社のWebチーム

サービスの特徴 基本サービス

Webマーケティングの戦略設計から、広告運用・ランディング

ページ制作など施策の実行、効果検証・改善提案までを一括で支

援します。当社の専門家によるチームが、目標達成まで定額で継

続的に支援を続けるため、まるで社内のWeb担当者のように相談

や依頼ができます。

Web集客では、1つの領域のみならず、広告やSEO、各種SNSなど

トータル的に戦略を立てることが必要です。

御社のWebチームでは、マーケティングで最も重要な集客に特化

し、中長期に渡って売上を上げるための『仕組化』を構築しま

す。
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御社のWebチームの強み

12

セールスポイントからの逆算設計

多くの企業は、集客数を担保するために、商品購買やサービス申込に繋がらないユーザーを集めてしまい、結果

的に売上に繋がらない事が多くあります。御社のWebチームでは、各企業のセールスポイントを把握し、売上に

繋がる集客設計をおこないます。

通常の設計の考え方『集客軸』

確度：低
母数：多

確度：高
母数：少

確度：低
母数：多

確度：高
母数：少

御社のWebチームの逆算設計『セールス軸』

AD Access LCV FCV Sales BCV

AD Access LCV FCV Sales BCV
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集客で終わることなく、集めた
ユーザーのナーチャリング設計
と、売上まで繋がる戦略設計をお
こないます。

Webマーケター、広告運用コンサ
ルタント、コピーライター、Web
デザイナー、動画制作ディレク
ターなど、各分野の専門家がチー
ムで対応します。

延べ1000社以上支援した広告運用
のナレッジを元に、マーケティン
グ設計を早期構築します。

御社のWebチームの強み

13

売上まで
繋がる戦略設計

ナレッジに基づいた
マーケティング設計

各領域の
専門家がチームを結成

御社のWebチームの特徴

総合マーケティング支援の3つの強み
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御社のWebチームの強み
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Priority-Low

Priority-High

LEVEL5
Super latent layer

LEVEL4
Latent layer

LEVEL3
Semi-explicit Layer

LEVEL2
Overt Layer

LEVEL1
CV

Layer

超潜在層フェーズ

潜在層フェーズ

準顕在層フェーズ

顕在層フェーズ

明確層フェーズ

ユーザーの興味関心を高め、ブラン
ディング、認知の仕組みを構築。

SEO、YouTube、SNSなど、広告以外の流
入経路を構築する。

ユーザー層を広げ、広告でより母数が多くな
る潜在層が拡大できる仕組みを構築する。

問題や悩みが顕在化しているユーザーを集客でき
る基盤を構築する。

セールスに最も近い集客のベースとなるユーザー層が
獲得できる仕組みを構築する。

御社のWebチームの特徴

マーケティングフェーズに合わせた拡大戦略を構築
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LEVEL1への支援体制：セールス支援
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OFFER COPY COST AD_CV AD_CVR AD_CPA F_CV F_CVR F_CPO B_CVR B_PRICE SALES ROAS

Web面談 A ¥180,432 9 1.55% ¥21,042 5 58.31% ¥36,086

30.00% ¥1,000,000

¥1,500,000 150%

ウェビナー B ¥180,496 9 1.02% ¥20,421 3 33.94% ¥60,165 ¥900,000 90%

資料DL A ¥152,839 8 1.36% ¥18,964 2 24.82% ¥76,420 ¥600,000 60%

Web面談 B ¥210,432 8 1.59% ¥25,492 2 24.23% ¥105,216 ¥600,000 60%

ウェビナー A ¥123,497 7 1.08% ¥18,943 1 15.34% ¥123,497 ¥300,000 30%

資料DL C ¥53,296 2 1.22% ¥29,063 0 0.00% ¥0 ¥0 0%

Web面談 C ¥38,084 1 1.02% ¥38,084 0 0.00% ¥0 ¥0 0%

ウェビナー C ¥33,703 1 0.94% ¥33,703 0 0.00% ¥0 ¥0 0%

資料DL B ¥27,221 1 0.87% ¥27,221 0 0.00% ¥0 ¥0 0%

▼ 成約率・ROASなど売上に直結する数値の改善立案 ▼

セールス支援

売上に直結するKPI達成に向けてセールス戦略を整える

インサイドセールス支援 セミナー構築 セールス資料作成
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LEVEL2への支援体制：ADLPO
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広告集客支援

従来型の部分最適ではなくランディングページ全体を
改善する全体最適化

オリジナル版

ファーストビューエリア

トップボディエリア

ボトムボディエリア

クロージングエリア

ベータ版

VS

VS

VS

VS

毎月1セット

繰り返し

ABテスト

B
ファーストビューエリア

A

B
トップボディエリア

A

B
ボトムボディエリア

A

B
クロージングエリア

A

LP高速
運用

プロライターによる

ランディングページ
高速運用

1800社超の改善メソッド広告戦略の立案から
テスト設計構築

運用歴5年以上

プロ広告運用者

テスト・検証は４つのエリアを１セットとした精度の高

いテストを毎月繰り返し行い、回転数が上がるにつれて

CPAの改善やCVの増大、またLTVの改善と効果の高いLP

運用を実現します。

※基本月に1セット改善しますが、ご予算が少ない場合は回転数が
2ヶ月に1セットになる事がございます。
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LEVEL2への支援体制：ADSVO
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動画広告支援

動画広告で常に成果を生み出すために
プロ運用者・プロライター・プロ編集者が高速仮説検証

動画広告
高速運用

プロライター×プロ編集者

集客動画の高速運用

1800社超の改善メソッド広告戦略の立案から
テスト設計構築

運用歴5年以上

プロ広告運用者

テスト・検証は４つのエリアを１セットとした精度の高

いテストを毎月繰り返し行い、回転数が上がるにつれて

CPAの改善やCVの増大、動画を高速運用していくこと

で、市場変化、媒体拡大、季節の変化にも対応し、集客

の課題をすべて解決することができます。

Closing

オリジナル動画 ベータ版

Introduction

A B

VS

Nurturing

A B

VS

Explanation

A B

VS

A B

VS

4パート

繰り返し

ABテスト
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LEVEL3への支援体制：ADSMO

18

CRM領域支援

セールスコピーライターがオプトイン＋ナーチャリングを
高速検証し、ROAS最大化を目指す

CRM
高速運用

セールスコピー
ライターによる
高速テスト検証

1800社超の改善メソッド広告戦略の立案から
テスト設計構築

運用歴5年以上

プロ広告運用者

テスト・検証は４つメール構成を１セットとした精度の

高いテストを毎月繰り返し行い、回転数が上がるにつれ

て開封率の改善や成約数の増大を図ります。

ステップメールと共にショートLPも作成し、ROAS最大

化に向けたリード戦略を実現します。

Closing

オリジナルステップメール ベータ版

Introduction

A B

VS

Nurturing VS

Explanation VS

VS

4つの構成

繰り返し

ABテスト

A B

A B

A B
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LEVEL4への支援体制：オウンドメディア構築支援
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オウンドメディア構築支援

売上に繋がるキーワードを選定し、
最適な記事執筆・メディアサイト構築

リスマガ

運用実績

月間PV数：25万PV

メディア内記事本数：201本

2018年1月メディア構築

https://ppc-master.jp/labo/
https://ppc-master.jp/labo/
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LEVEL4への支援体制：YouTubeチャンネル構築支援
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クロージングエリア

GOLFavo 
ゴルファボ

Webマーケティングが学べる
タベリナチャンネル

YouTubeの
コンサルチーム

運用実績

弊社運用YouTubeチャンネル

総収益、数百超えの自社メディア多数所持

登録者数：38.9万人

動画投稿数：767本

最高動画再生回数：237万再生

2017年3月チャンネル開設

登録者数：1.41万人

動画投稿数：124本

最高動画再生回数：18万再生

2019年5月チャンネル開設

登録者数：1,300人

動画投稿数：42本

最高動画再生回数：4.8万再生

2021年3月チャンネル開設

https://www.youtube.com/channel/UCEF2wJvLekiWk6p9Nd5tyYA
https://www.youtube.com/@web2739
https://www.youtube.com/@user-ij6gr9hm5r
https://www.youtube.com/channel/UCEF2wJvLekiWk6p9Nd5tyYA
https://www.youtube.com/@web2739
https://www.youtube.com/@user-ij6gr9hm5r
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LEVEL5への支援体制：ブランディング戦略支援
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クロージングエリア

ブランディング目的のメディア戦略・PR

ブランディングや認知を目的としたSNS、
YouTubeチャンネルの構築
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ニーズセグメントした後にセールス

マーケティング設計

22

認知施策 興味関心 検索 アクション リピート施策

接触メディア

【YouTubeチャンネル】

【オウンドメディア】

【オプトインページ】

PVの相乗効果

価値提供してから
見込みリードへ

データ
ベース化

YouTubeで
アクセスUP

SEO対策で
アクセスUP

Web広告媒体で
アクセスUP

流入先 獲得メディア

潜在広告媒体

カスタム
オーディエンス利用

セミナー講座
募集LP

メルマガ配信

LINE
メルマガ配信

messenger配信

検索広告媒体

代行相談LP

既存顧客向けサイト

顧客データ
個別セールス
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マーケティング設計
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クロージングエリア

各媒体・流入経路によりテスト戦略を立案

種類 項目 内容 コピー案

広告配信
戦略

配信媒体 Google検索 / Yahoo検索 / Facebook
※GYディスプレイも後に展開したい

訴求軸
①価格×機能　　

②価格×一元管理
③価格×カンタン

検索方針 広告グループ・KWの整理など一般的な改善 / コアキーワードに絞る

その他方針 顧客管理や営業管理の興味関心にターゲティング

LP戦略

共通

下記3USPを用いる
・月額300円/月で低価格で顧客管理ツールを導入することが可能
・ 複数人でどこからでも利用することが可能
・問合せ管理、営業日報、商談管理など好きな機能を選んで搭載可能

検索方針

顧客管理で困っていて、かつ能動的に代替えツールを探している中小企業(経営者・
営業責任者・マーケティング担当者)が対象。

ニーズとしては情報収集→良さそうなら資料請求か問合せ。
「誰に・どこで・どのように接触できるか」が明確であり、それによって何が産まれ
るのかを記載してあること。

キャッチコピーは、下記の方向性でテストしたい
・どの職種の需要に対して反響があるか(営業・マーケター・管理）
・価格は確実に掲載するとして、もう一つの訴求はに何が反応が取れるか(機能・一
元管理・簡単)

＜価格×機能＞
機能①、機能②、機能③など、合計〇種以上の
管理機能を好きなだけ追加できる！

月額300円で誰でも簡単に管理アプリを作成－〇〇〇〇－

✔複数人で利用可能！場所も選ばず使えるクラウドツール
✔ExcelからのインポートもOK、今のデータをそのままデータ化
✔経営者・営業・管理・システム担当者の悩みを全て解決

その他方針

顧客管理で困ってはいるが、代替えツール等を、探してはいないという受動的な中小
企業(経営者・営業責任者・マーケティング担当者)を対象。関心を引き付ける必要が
ある。

コピー以外は検索と同じ方針。悩みのプリヘッドから始まるスタイルのコピー。
イメージコピー主体で想定。

キャッチコピーは、下記の方向性でテストしたい
・どんな書き方だと機能を便益と感じてもらえるか
・Excelの代替えツールである点や、ツール導入による削減工数の明文化

＜価格×機能＞
Excelで顧客管理や、社員管理、見積管理することに
限界を感じている経営者・担当者の方へ

月額300円で誰でも・簡単・好きなだけ機能を追加できる
管理アプリを作成ツール－〇〇〇〇－

✔複数人で利用可能！場所も選ばず使えるクラウドツール
✔ExcelからのインポートもOK、今のデータをそのままデータ化
✔経営者・営業・管理・システム担当者の悩みを全て解決
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サービス体系
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クロージングエリア

料金内に含まれているサービス

・プロ運用者のアカウント構築と手動での改善運用

・広告クリエイティブ(バナー含む)の作成入稿

・広告＆ランディングページ運用のコンサルティング業務

・ユーザーリサーチ調査

・レポート作成や定例MTGの実施200,000円

最低６ヶ月〜

広告運用代行

価格

契約期間

※月額広告費用が100万円を超える場合には、

使用広告費の20%を代行費として頂戴いたします。

広告運用
別料金について

・カスタマイズレポートの作成(内容により見積もり)

・月あたり2時間以上のMTGや打合せ(1H当たり+3万円)

・ランディングページの新規作成(75万円(税別)※ひと月分)

・デザインの全面リニューアル(25万円～)
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御社のWebチーム 料金について

25

クロージングエリア

料金内に含まれているサービス

・最適化テスト改善(1回/2週)

・基本MTG(月2回)

・制作ヒアリング

・進捗報告(1回/週)

・Googleアナリティクス設定、サーバーアップ

・デザインデータのお渡し(無料)

・広告レポートの提出

500,000円~

最低６ヶ月〜

マーケティング総合支援

御社のWebチーム

契約期間

※別途広告費20％の代行手数料が発生いたします。

※ADLPOサービスのみ10％にて対応いたします。

課題に合わせてプランをカスタマイズします

別料金について

・カスタマイズレポートの作成(内容により見積もり)

・月あたり2時間以上のMTGや打合せ(1H当たり+3万円)

・複数ランディングページの同時運用

　(※商品別や媒体別にLPが違う等)
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御社のWebチーム事例集
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案件概要

改善実績（自社サービス）

27

施策内容

結果

パターン 流入数 CV数 CVR（推定） 最適である確率 オリジナルを上回る確率

オリジナル 128 0 0.00% - -

オリジナル ▸売れるリソース 142 3 2.28% - -

オリジナル ▸外部環境 130 4 3.33% - -

オリジナル ▸CPA改善 147 0 0.00% - -

オリジナル ▸審査落ち 136 11 8.33% - -

オリジナル ▸毎月LPO 161 8 4.92% - -

▼案件種類
　弊社事例

▼案件概要
　ADLPOサービス

広告サービス

▼オリジナル ▼売れるリソース ▼外部環境

▼CPA改善 ▼審査落ち ▼毎月LPO

オリジナルFVパターンと比較し、別訴求のコピーにてCVR8％の大幅改善を実現。
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案件概要

改善実績（広告媒体）

28

施策内容

結果

パターン 流入数 CV数 CVR（推定） 最適である確率 オリジナルを上回る確率

オリジナル 98 0 0.00% 4% 1%

オリジナル ▸A 86 0 0.00% 1% 24%

オリジナル ▸B 84 0 0.00% 1% 25%

オリジナル ▸C 99 3 3.03% 2% 58%

オリジナル ▸D 94 1 1.06% 1% 22%

オリジナル ▸E 104 7 6.73% 40% 87%

オリジナル ▸F 91 6 6.59% 54% 88%

広告サービス

▼ A ▼ B ▼ C

▼ D ▼ E ▼ F

オリジナルFVパターンと比較し、別訴求のコピーにてCVR4％の大幅改善を実現。

▼案件種類
DSP媒体

▼案件概要
位置情報を元に広告配信がで
きるDSP広告媒体
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案件概要

改善実績（セミナービジネス）
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施策内容

結果

導線 広告費 CV単価（リスト） CV数（リスト） 引き上げ率 セミナー申込 セミナー申込単価

新規 オプトイン導線 ￥300,000 ￥251 1195 4.50% 54 ￥5,578

既存 セミナー直導線 ￥300,000 - - - 15 ￥19,880

セミナービジネス

既存導線の単価が約20,000円に対して、オプトイン導線では約5,000円『4分の1の単価』で申込獲得

▼案件種類
自己啓発系セミナー

▼案件概要
独自の心理学メソッドを元に
カウンセラーやコーチなどの
資格取得ができる協会型ビジ
ネス

広告から、セミナーへ直接申込する導線とは別途、LINE登録→ナーチャリング→セミナー申込
の導線を作成。

Web広告
（FB）

LINE登録
動画

1話～5話
セールス

LP
申し込み

FV

メールアドレス
登録

FV

申し込み

オプトインLP 動画 セールスLP

制作物▸▸
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案件概要

改善実績（セミナービジネス）
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施策内容

結果

セミナービジネス

開始時からWeb戦略や仕組み化を進

め、短期的な売上アップではなく、

「ベースアップ」として2倍成長。

中長期の売上アップを実現。

▼案件種類
自己啓発系セミナー

▼案件概要
独自の心理学メソッドを元に
カウンセラーやコーチなどの
資格取得ができる協会型ビジ
ネス

フロントとバックエンドの全体構築を見直し、流入経路の最適化、計測整備などを全体コンサ
ルティング。

＜フロントエンド＞
・広告費用対効果の最適化
・新規広告導線の構築
・SEO導線の再構築(サイト・OM)
・既存リストのセールス

＜バックエンド＞
・BEプランの見直し
・BE引上げ方法の見直し

＜CRM＞
会員サイト構築
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施策内容案件概要

改善実績（組織コンサルティング）

31

組織
コンサルティング

▼案件種類
人材育成のコンサルティング

▼案件概要
社内のエース社員や社長の能
力を再現性の高い研修へ落と
し込む組織コンサルティング

テストマーケティングの総合支援、web広告自体が初めての参入だったため、リードを獲得す
るための手法やコピーを計100パターン程テスト実施

結果

指標 COST CV数 CVR CPA クリック

全体指標 ￥980,993 31 1.47% ￥31,645 2111

無料トライアル ￥242,804 6 1.13% ￥40,467 532

ウェビナー ￥343,014 11 1.50% ￥31,183 735

資料請求 ￥394,594 14 1.66% ￥28,185 843

テストマーケティングにて、広告が初めての商品がどういった入り口であればCPAが安価で

獲得できるかをテストした結果、個別面談軸でも獲得が見込める事が判明した。

無料トライアル

ユーザーの質：高
獲得件数　　：少

直申込み獲得

ウェビナー

ユーザーの質：中
獲得件数　　：中

ウェビナー配布

資料請求

ユーザーの質：低
獲得件数　　：多

オンラインコンテンツ
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案件概要

改善実績（プログラミングスクール）
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施策内容

スクール

元々、活用ができていなかったリストからの体験会引き上げに成功　

また各回に参加をし参加者のエンゲージメントなどを確認し企画のブラッシュアップも実行

▼案件種類
プログラミングスクールの無
料体験会への誘致

▼案件概要
若年層向けのプログラミング
スクール

LINEでオプトイン（友達追加）を行っていたが、追加後反応しないリストや連絡が途絶えてし
まう方への再アプローチが課題であった。

Web広告 LINE登録 日程調整 ヒアリング 入会

体験会案内 ヒアリング 入会

▼ 実施したLINEでのアプローチ

既存リストへのアプローチ方を考案し、体験会のコンセプト設計からLINEでのアプローチ、リ
マインド手法を策定して実行。新たな集客チャネルを設計。

結果

送付 参加 参加率

1回目 100人 3名 3%

2回目 181人 5名 2%

参加者も把握可能、タグを判別する事で、経由なども把握可能
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案件概要

改善実績（資格講座ビジネス）
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施策内容

講座ビジネス

オウンドメディア運用開始後1年間で、自然検索のみの月間PV数は10万PV→76万PVへ。上位記事に類似した記事をた

だ投稿するのではなく、オリジナル情報やユーザビリティを意識した記事の作成がここまで成長した要因といえる。

▼案件種類
教材販売

▼案件概要
技術系資格取得のための
教材を通信講座として販売

①既存メディアサイトの見直し
　既存のメディアサイトを、ユーザーが閲覧しやすく、かつ検索エンジンのクローラーにとって
　わかりやすいサイト構造に整備。

結果

②SEO記事の大量投下
　検索キーワードをリサーチした上で、ユーザーのニーズに応えるSEO記事を月40本のペースで投下。

③各記事の質向上
　記事を投下し、ある程度記事へのアクセスデータが立ってきた段階で、そのデータを元に記事
　リライトをおこない、記事の質を上げる。量から質へのシフト。

ユーザーにとって、最適な形で
有益な情報を届けるため、

記事内にオリジナルの解説動画や
図表を作成し設置。
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案件概要

改善実績（セミナービジネス）
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施策内容

結果

導線 広告費 CV単価（リスト） CV数（リスト） 体験会申込 体験会売上（単価1.8万） ROAS

新規 オプトイン導線 ￥1.360,533 ￥1,983 686 131 ￥2,358,000 173.31%

セミナービジネス

新規マーケティングフローを構築し、体験会での売上創出『ROAS173％』を達成

▼案件種類
ヒーリングセミナー

▼案件概要
気功で身体的な悩みを改善す
る講師を育てる協会型ビジネ
ス

新規セミナーをゼロから構築、LINE登録から体験会へ集客し本講座へ引き上げる導線を構築

Web広告
（FB）

LINE登録
動画

1話～5話
セールス

LP
申し込み

FV

メールアドレス
登録

FV

申し込み

オプトインLP 動画 セールスLP

▼ 構築したマーケティングフロー
┌ ナーチャリング部分
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案件概要

改善実績（物販ビジネス講座）

35

施策内容

結果

導線 リスト母数 個別相談数 個別相談引上げ率 本講座成約数 講座売上（単価15万）

新規 LINEリスト 7341 64 0.84% 16 ￥2,400,000

講座ビジネス

既存リストに対して再セールスをおこない、広告費0円で個別相談『64件』獲得

▼案件種類
物販ビジネス講座

▼案件概要
大手ECサイトから商品仕入
れ、販売までの方法を伝える
セミナービジネス

既存リストへセールス用のメッセージを送付し、個別相談へ引き上げる施策を実施

既存LINEリスト
セールスメッ
セージ作成

セールスメッ
セージ送付

個別相談
会へ誘致

申し込み

▼ 構築したマーケティングフロー

メッセージ作成 送付 個別相談
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案件概要

改善実績（メイクレッスン講座）
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施策内容

結果

ベーシックコース
（5万円）

パーフェクトコース
（10万円）

体験会
（3千円）

人数 3人 3人 37人

総計 56万1千円

講座ビジネス

導線作成するにあたって発生した制作物＋広告費を1ヶ月で回収できROAS121%を達成

▼案件種類
メイクレッスン講座

▼案件概要
その人にあったメイクを提
案、自分で再現できるよう
レッスン講座を実施し、愛さ
れる女性を目指す

リアルで開催していた講座をオンラインへ移行。LP/ステップなど一から導線を作成

Web広告 オプトLP 動画視聴
オンライン
体験会LP

オンライン
体験会

FV

メールアドレス
登録

オンライン体験会/オプトLP 動画講座

▼ 構築したマーケティングフロー

本講座申込

FV

申し込み

オンライン体験会内容

▼支出

動画撮影（10万円）

動画ページ作成(15万円×2ヶ月)

広告費(5万円)

広告代行費(1万円)

総支出46万円で

56.1万円の売上を達成。
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案件概要

改善実績（株式投資の講座）
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施策内容

結果

導線 広告費 講座単価 成約数 売上

既存リストへセールス 0 ￥29,800 77 ￥22,946,000

講座ビジネス

広告費を掛けず、セールスメールのみ。10日間で2,000万円以上の売上

▼案件種類
株式投資の講座

▼案件概要
株式投資に関する講座を複数
行い、ノウハウの伝授を行う
サービス

既存リストへセールス用のメッセージを送付し、個別相談へ引き上げる施策を実施

既存リスト
（OMから集客）

セールスメールを
配信（10日間）

セールスLP 申し込み

▼ 構築したマーケティングフロー

セールスLP

FV

申し込み

OM セールスメール
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LP制作実績（セミナー）
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LP制作実績（コンサル・投資）
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LP制作実績（美容・健食）
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LP制作実績（その他）
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LP制作実績（その他）
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動画コンテンツ制作実績
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クロージングエリア

動画編集・動画視聴ページ

ステップの教育に必要不可欠な動画コンテンツを編集、制作します。動画も視聴ページ内に入れ込み、より効果

的な教育、興味関心アップを図ります。
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各種制作実績
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クロージングエリア

ステップメール・LINEステップ・サムネイル・リッチメニュー

ユーザーを教育するために、ステップメールやLINEステップを制作し、不随するサムネイルやリッチメニューな

ど、潜在層を徹底教育し、マネタイズ化。

メール LINE リッチメニュー

サムネイル
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会社概要（基本情報）

住所
〒160-0023 東京都新宿区西新宿

6-24-1西新宿三井ビルディング

代表取締役

取締役

取締役

社外取締役

社外取締役

常勤監査役

社外監査役

社外監査役

長橋 真吾

津之地 佳花

古子 優樹

松本 剛徹

小川 誠

水町 友彦

川畑 大輔

酒井 貴徳

経営陣

2011年7月1日設立

98名　(2023年12月現在)従業員数

デジタルマーケティングの総合支援

デジタルマーケティングツールの開発構築

デジタルマーケティング人材の育成と派遣

（13-ユ-314939 / 派13-316481）

事業内容


